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Hi there! 

I’m Melody Thomas, and I'm a no nonsense brand and

Facebook ad strategist for women entrepreneurs who want to

up level their online brand, attract quality leads and grow their

business using Facebook ads.

In this guide, you'll discover exactly how to find the right
target audience and two case studies of clients that had
success with Facebook ads.

I encourage you to print out page 3 and actually write down

your idea client's avatar.



create your ideal client avatar

Your Facebook ad doesn't benefit you if it's not being served to the right

people.

The simplest way to target your ideal clients is to know exactly who you're

talking to. You need to create an ideal client avatar. Even if you've already

done this a dozen times in the early stages of your business or this would be

your first exercise, you need to do this in order to effectively target the right

people.

Who is s/he and what does s/he want?

What is s/he struggling with?

Why does s/he need me?

Where does s/he hang out?
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targeting on facebook Ad example

You can target anyone you want to reach on Facebook based on a number of

demographics.

Here are a target markets for two businesses that I work with:

M is for Monster, owned by Mandy Richardson:

Mandy's mission is to help stay­at­home moms educated their preschool­

aged child by curating boxes that are designed to make learning fun and

interactive.

Mandy has created a free, amazing content for her audience. We decided to

take one of the lesson plans she made use that as her freebie:
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targeting on facebook Ad example

This is a screenshot of Mandy's target audience:
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Her ad is doing really well and converting at just .48 cents!

Because we put in a lucrative sales funnel in place, Mandy makes her invest

in ads right back.. To date, she's spent $252 on ads, but made back $336

from her sales funnel.



targeting on facebook Ad example

Donna Newman Robinson a success coach for Black women veterans. She

founded Life After Military Alliance, a community where sister veterans can

engage and interact.

Here are two ads I ran for her:
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targeting on facebook Ad example

Her target audience:
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And this ad is converting at .37! Her sales funnel is attracting new leads

DAILY into her coaching business of women vets wanting to work with her.



your next steps...

Imagine how much faster you could start to attracting your idea clients using

Facebook ads, but also the support of someone who’s invested in your well­

being?

That’s where I come in!

I’m Melody Thomas, and I’m a no nonsense brand and Facebook ad

strategist for women entrepreneurs who want to up level their online brand,

attract quality leads and grow their business using Facebook ads.

When we work together we’ll:

build an authentic brand that feels good. You’ll drop the mask you’ve been

hiding behind for so long and expose yourself – not your naughty bits, but

your beautiful personality so that people who want to work with you fall in

love.

lay down the foundations to grow your business. Fuck a beautiful business

card. These days they are a static brochure. They tell people who you are,

but they won’t make you money.

create a system that’s automated using Facebook ads and will attract high­

end clients that won’t flitch at your high­end services.

get clear on exactly who your ideal client is, what they want and how to

position it so they can work with you.

Does that sound good to you? 

Then I’d like to invite you to book a complimentary no obligation strategy

session at FreeCallWithMelody.com
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